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Responsable d’agence au sein du 
Groupe ADF, il évolue depuis plus de 
10 ans dans le pilotage d’activités indus-
trielles et de maintenance pour 
des clients majeurs des secteurs énergie 
et pétrochimie. 

Diplômé de Polytech Marseille, Robert a 
construit son parcours entre ingénierie 
méthodes, appels d’offres et management 
opérationnel, jusqu’à des fonctions de 
responsable secteur et de gestion de 
contrats complexes. 

Aujourd’hui, il pilote des activités 
multi-métiers et des équipes terrain sur 
des sites industriels critiques, avec une 
forte exigence de performance et de 
satisfaction client. Son approche repose 
sur l’engagement opérationnel, la 
proximité client et l’amélioration continue 
des performances 

Robert BASENTSYAN
Responsable d’agence
Groupe ADF
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Théo est responsable commercial au 
sein de G2Metric entité spécialisée dans 
la métrologie dimensionnelle, le contrôle 
industriel et l’intégration de solutions de 
mesure de haute précision. 

Diplômé de SKEMA Business School, 
il évolue dans un environnement 
industriel exigeant où il accompagne ses 
clients dans leurs projets techniques et 
stratégiques, notamment dans tous les 
secteurs de l’industrie et notamment de 
l’énergie. Fort d’une approche orientée 

terrain et développement commercial, il 
intervient dans la gestion de projets, le 
développement des activités commerciales 
et la relation client. Son parcours au 
sein du GROUPE ADF s’inscrit dans une 
dynamique internationale, avec une forte 
culture de la performance industrielle, de 
l’innovation et de la relation client. 

Théo SABATHE
Responsable commercial
G2Metric - Groupe ADF
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Forte de plus de 20 ans d’expérience 
dans les secteurs exigeants de l’énergie 
et du nucléaire, Marie Dehillotte 
accompagne des grands comptes dans 
la réalisation de projets complexes à 
forts enjeux de performance.

Après un début de carrière en RH, elle a 
évolué vers des fonctions commerciales, 
puis vers des responsabilités de direction 
commerciale depuis plus de 10 ans. 

Elle a exercé pendant 20 ans dans le 
conseil et l’ingénierie, notamment chez 

AFD Technologies, Altran puis 
Capgemini Engineering. 
Ensuite, elle a rejoint une entreprise 
industrielle pour mieux appréhender les 
enjeux de fabrication et de réalisation 
des projets. Aujourd’hui directrice 
commerciale nucléaire au sein du 
Groupe ADF, elle a l’ambition d’en faire 
un partenaire stratégique de la filière. 
Son action est guidée par la 
performance, la tenue des engagements, 
la proposition d’offres à valeur ajoutée et 
la construction de relations de confiance 
durables. 

Marie DEHILOTTE
Directrice commerciale nucléaire
Groupe ADF
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Diplômé de l’Edhec, Marc Lafaure a tra-
vaillé 20 ans dans le domaine du conseil 
et de l’ingénierie, chez Altran/Capgemini 
et chez Akka. 

Après avoir débuté en tant qu’ingénieur 
d’affaires, il a évolué vers des postes de 
Direction d’entité puis de Direction Com-
merciale. Il a été notamment en charge 
du développement du secteur Nucléaire 

chez Akka pendant 4 ans. 
Puis il a ensuite rejoint Groupe Adf, 
société de services industriels,  en tant 
que Directeur commercial Adjoint et est 
devenu Directeur Commercial Groupe. 

Marc LAFAURE
Directeur commercial Groupe
Groupe ADF
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